Plan Proveedor RED MEDI QAL

Proveedor de servicios e insumos médicos

é¢Como puedo beneficiarme al ser un socio
proveedor de la RED MEDIQAL?

Al ser parte de la Red MediQal obtendrds los siguientes beneficios:

“RED MediQal pone en tus manos un negocio expandible con alta
escalabilidad”.

“Diversifica tus formas de ofrecer lo que amas”.

Acceso VIP a la plataforma de distribucion “RED MediQal":
Podrds visualizar el nUmero de clientes y ventas por servicio o producto,
teniendo el control en tiempo real de todos tus ingresos generados.

Acceso a una amplia red de clientes:
Garantizamos que tus servicios y/o productos médicos sean mostrados
a quienes en verdad lo necesitan.

Impulsarémos tu producto o servicio:
Con el equipo profesional en marketing de la Red MediQal llegarés mas
lejos y reducirds los costos de adquisicién de nuevos clientes.

Todos podran referir y comercializar tus servicios y/o productos:
Convertirds a tus clientes y otros proveedores en tus socios estratégicos,
lo cual se traduce en mas ventas, ingresos y crecimiento.

Llega a mas gente cobrando mas facil:

Vende con tarjetas de crédito y débito. Le ofreceremos todas las
facilidades de pago a quienes te compren o contraten tus servicios,
ademads activamos la funcionalidad de cobros recurrentes.

Tu competencia se convertirda en tu aliado:

Tendrds la capacidad de asociar a otras instituciones médicas o
especialistas que califiquen, dandote la posibilidad de obtener ingresos
adicionales cuando alguién compre sus productos y servicios.

RED MEDIQAL

El sistema de pediatria especializada #1 del Ecuador

Tenemos la conviccidén de que los nifos y niflas se merecen un cuidado
de calidad exclusiva y la alegria de los padres por verlos felices.

iNuestro propésito son los nifios y ayudarte a crercer!
“Tan transparentes como el agua”.

i¢Dime si te apuntas?!

Sistema de Funcionamiento
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